Yatinmal Arayisinda ilk Gériisme

Ik goriismenin
Biiyiisii

Sirketinize veya projenize sermaye ariyisi icindesiniz. Uygun bir
yatirimci grubu belirlediniz. Bu kisiler sundugunuz firsati begenir
ve yatirim yaparlarsa hayallerinizi gerceklestirmek igin blytk bir
adim atmis olacaksiniz.

Ik gériisme Syle snemlidir ki belki de hayatinizi sekillendirecektir.
Boyle 6nemli bir gériismeye hazirlik icin asagidaki yaklasimlar size
yardimci olabilir.

Iyi bir girisimcisiniz. Harika bir fikriniz ve onun iizerine gelistirdiginiz bir projeniz var.
Hedeflediginiz pazar hizla genisliyor. Uriiniiniiz tamam. Pazar arastirilmis ve test edilmis.
Miithis bir yonetim ekibi ise baslamaya hazir. Is plam yatirimeilara nceden génderilmis.
Nice emekler ve gayretler sonucunda ortaya ¢ikan firsati yatirimcilarin kagirmasi i¢in hig
bir sebep yok, degil mi? Hayir var!

Basari i¢in sira; yatirimet ile ilk goriisme ve yatirimciya satisin baslangicinda.
Bu satha ¢ogu girisimci i¢in yatirim siirecinin en zor kismidir.

Bu yiiz ylize goriismeye kadar, tiim giiglii yanlariniz ve basarilariniz, ne kadar etkileyici
olursa olsun, yatirrmeilarin bakis agistyla ‘kagit {izerinde’ydi. Is planimizin ve 6z-
gecmisinizden bagimsiz olarak, yatirimcilar liderlik vasiflarinizdan ve baski altinda
yonetim performansinizdan emin olmak isterler.

Yatirimeilar, nihayetinde, insana yatirim yaparlar, ve sizinle sahsen karsilasip sizi tantyana
kadar, projeniz ne kadar iyi hazirlanmis ve ¢ekici olursa olsun, paralarindan hemen
ayrilmayacaklardir. Uluslararasi finans diinyasinda, iyi bir yonetim ekibinin sundugu

cok giizel bir proje ile yenilikci bir fikirle gelen basarili bir girisimci arasinda bir tercih
yapmalari istense yatirimcilar cogunlukla ikinciyi secerler.

Bu mantikla, yatirimeiyla ilk goriisme finansman sansini en belirleyici sinavidir. Bu sinav
yeteneklerinizi gostermek; yonetim ekibinizin uzmanligini, kisiliginizin giictinii, ilham
verme, motive etme, satis, yeteneklerinizi sergileyerek yatirimcilarinizi etkilemek ve

ikna etmek; pozisyonunuzu tartismak ve stratejinizi iyi savunmak i¢in firsatinizdir.

Bu o6zelliklerinizi ve becerilerinizi gostermek ve kanitlamak icin en ¢ok bir saatiniz
oldugunu diisiinmelisiniz. i1k goriismede basarili olamazsaniz, biiyiik ihtimalle benzer

bir projeyi bir baskasi gergeklestirecek ve size ayrilabilecek sermaye ona tahsil edilecektir.

Toplant1 glinli gelmeden sansizini artirmak icin birseyler yapabilirsiniz.
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Hazirhik

Basarili bir sunum yapmanin en kritik belirleyicisi dinleyiciyi tanimaktir. Bu durumda,
yatirirmeinin portfoyiindeki sirketlerini, yatirim kriterlerini, ortaklarinin isimlerini, v.s.
bilmenizde yarar vardir. Ayrica yatirimcilari tantyor olmaniz {izerinize diiseni
yaptigimizida gosterir.

[Ik goriisme nadiren randevuyla, konforlu bir biiroda ya da konferans salonunda olur.
Bir yatinme1 fuarinda, sosyal etkinlikte ya da otel lobisinde yatirimciyla planlanmamig
bir sunum yapanlar vardir. Bu durumlar, hedef yatirimcilar ile bir telefon goriismesi
veya detayli bir toplant1 sans1 yaratabilir. Dolayisiyla, kafanizda sunumunuzun

2 dakikalik bir versiyonunu (yOnetici 6zetinizin szel versiyonu) hazirlamak gerekir.

Sunum sirasinda kagitlarin arasinda ya da bilgisayarin i¢inde temel rakamlari eselemek
koti bir izlenim yaratir. Yatirime sizi gece yarist uykuda yakalayacak olsa bile tiim
temel parametrelerinizi telaffuz edecek sekilde hazirlikli olmakta yarar vardir. Temel
rakamlarla sadece is planinizdaki ve sunumunuzdaki rakamlari kastetmiyoruz. Ayni
zamanda, sirketin ve pazarin anlagilmasini saglayacak, nihai belgelere girmemis, temel
verileri de igceren rakamlardan s6z ediyoruz.

Profesyonel yatirimcilar her yil ¢ok sayida is plani inceler ve yiizlerce sunum dinler.
Sorabileceklerini diisiindiigiiniiz her soru i¢in, muhtemelen iki tane de ceplerinde vardir.
Sorularin %90°1 sirket, proje ve is plani etrafinda dondiigiinden, sorulmasi muhtemel s
orular is planinin ¢esitli boliimlerine yerlestirmekte yarar vardir. Kalan %10’un
girisimcinin gegmis basarilarindan basarisizliklarindan tutun hobilerine kadar her

seyi kapsayabilir. Cevaplariniz agik ve belirgin olmali ve soruya cevap vermelidir.

Her cevabi iki ii¢ climleyle sinirlandirmakta yarar vardir.

Pratik, sunum becerilerini 6nemli 6l¢ilide gelistirebilir. Sunumunuzun tim giiclii ve
zay1f yonlerini aciga ¢ikarir (bdylelikle en ¢ok odaklanmaniz gereken noktalara isaret
eder). Hatiplerin ¢ogu 6nemli konusmalardan 6nce prova yaparlar.

Tek basini prova yapilabilir, ama dinleyici (ortaginiz ya da arkadaslariniz) olmasi ¢ok
daha etkilidir. Dostca bir dinleyici grubu sunum stilinize degerli katkilar saglayabilir,
glclii ve zayif yanlariizi 6ne ¢ikarabilir.

Pek ¢ok zeki insanin sebep ne olursa olsun basit¢e unuttugu bazi 6nemsiz detaylar
vardir. Laptop, cep telefonu, sunumlar, hatta {iriin prototipleri, kartvizitler;
liste uzayip gider.
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Gorusme

Sunum PowerPoint slaytlar ile yapilanacaktir. Ancak, slaytlarin i¢eriginden 6te

bilmeniz gereken birka¢ sey vardir:

a. Dinleyici grubunuz genis olabilir. Bir kisi ile goriiseceginizi zannederken karsinizda
genis bir grubu bulabilirsiniz. Topluluk karsisinda konugsurken dinleyiciyi sikmamaya,
egitmeye ve ikna etmeye 6zen gostermelidir.

b. Baslangi¢ ¢ok 6nemlidir. Dinleyiciyi heyecanlandirip ve toplantinin sonuna kadar
dikkatinin dagilmasina izin verilmemelidir.

c. Basit bir dil kullanilmal1 ve endiistriyel jargondan kag¢iilmalidir.

Yatirime1 6zel olarak istemedigi takdirde sunumunuzun basinda basili kopyalarini

dagitmak iyi bir fikir degildir. Birka¢ olumsuz yan1 vardir:

a. Siz konusmaya baslamadan yatirimciniz sunumunuzu okumayi bitirmis olacak.
Bir kez konusmaya baslayinca, sizi bilerek kesecekler ve sunumun ¢esitli kisimlariyla
ilgili sorular sormaya baslayacaklar, genellikle ileriye atlayacaklar. Bolmek genel olarak
ilgi belirtisiyse de, hikayeniz akisini, ayarini, ve biitiinliigiinii bozabilir.

b. Yatirimcilariniz sayfalar1 ¢ar¢cabuk ¢evirecek, resmin / hikayenin tamamini géremeyecek,
daha da koétiisii yanlis izlenim edinecektir. Bu bir kez olursa, geri dondiirmek zordur.

c¢. Yatirimcilariniz siz konusurken sunumunuzu okuyacak ve basili kopyaya girmemis
baz1 6nemli noktalar1 kagiracaktir.

Yani, toplantidan 6nce masanin iizerine yigin bile koymayin. Bitirince, her katilimcrya
bir adet sunum kopyasi verebilirsiniz.

Sunum akisinda kesintiler bekleyin. Niyetli alicilar gibi yatirimcilar da istedikleri zaman
istedikleri sorular1 soracaklardir. Kizdirip sinir bozucu olabilecekleri gibi, kesintiler ilgi
belirtisidir. Higbir seyi kisisel algilamayin ve devam edin. Her bir kesintiyi ekstra satig
firsat1 olarak algilayip kendi avantajiniz i¢in kullanin. Ilgili kesintiler durumunuz
giliclendirebilir. Bunlari kilit satis noktalarinizi tekrar etmek ve sunumda bulunmaya
detaylar1 aktarmak i¢in kullanin.

Iliskili kesintileri sunumunuza davet etmenin bir yolu da, sunumun her bsliimiinii
bitirdikten sonra “Devam etmeden Once sorusu olan var mi1?”’ diye sormaktir. Bu mini
soru&cevap segmentlerinin bir baska faydasi da size zamansiz ve ilgisiz sorulari geri
cevirmek icin size ¢ikis yolu saglamasidir. Ornegin, eger yatirimei zaten kapsanan olan
bir soru sorarsa, “Cok giizel bir soru, oraya birazdan (bir sonraki/ iki sonraki slaytta v.s.)
gelecegiz” diyebilirsiniz ve hala hikayenizin akisini kontrol edebilirsiniz. Onlara cevabin
gelecegini sdylersiniz ve cevap yoksa bile hazirlamak i¢in zaman kazanmis olursunuz.

Sunumunuzda ilerledikg¢e dinleyicilerinizin reaksiyonlarina dikkat edin. Yiiz ifadeleri ve
beden dili ister istemez pek ¢ok diisiinceyi ve duyguyu ifade eder. Yani dinleyicilerinizin
sozsiiz tepkileri a) anlattiklarinizi agik sekilde anladiklarini, b) duyduklarindan
hoslandiklarini, ¢ok ¢abuk anlamanizi saglar.
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Kafas1 karismus, tereddiitlii bakiglar goriirseniz, durmak ve herkesin ayni sayfada oldugundan
emin olmak en iyisidir. Dinleyicilerinizin her {iyesinin isletme planinizin her detayina asina

olmasini beklemeyin. Aslinda katilanlarin sizin konseptinizi ilk kez duyuyor olmalart muhtemeldir.

Esnek olun ve ilerledik¢e sunum akisinizda ayarlamalar yapin. Gozlerin feri kagtiysa hizlanin,
sinirli sekilde karalamalar yapiyorlarsa yavaslayin. Bazi detaylar1 atlamaniz gerekirse
endiselenmeyin; Soru&cevap kisminda doniip tamamlayabilirsiniz.

Kapanis ve Takip
Soru & cevap kismindan sonra sonraki adimlari tartisin ve uzlagin;
Temas kisisini belirleyin ve bir sonraki deneme tarihini kararlastirin;

Takip mailleri ya da mektuplar1 génderin. Satisiniza takip mailleriyle ve aramalariyla devam
etmelisiniz; ama bu baska bir yazi konusudur.

Toplantidan sonra tiikenmis hissederseniz sasirmayin; bu normaldir. Aslinda, %110 kendinizi
bu sunuma verdiyseniz bdyle hissediyor olmaniz gerekir.

Son Olarak

[1k bir ya da iki girisiminiz basaril1 olmayabilir; her vurus smag olmayacaktir. Ancak bu
temas sporudur ve her denemenizde daha iyi olacaksiniz. Bunlar1 biiyiik tecriibeler
olarak algilayin, basari i¢in sabirli olunmalidir.
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